Tva miljoner exportgrisar
ingen utopi vid sekelskiftet

Att Sverige ska exportera en eller tva
miljoner grisar fér exportmarknaden ar
2000 &r ingen utopi. Vi exporterade en
miljon grisar pa 1980-talet. Problemet ar
att vi inte kan forbereda oss for expor-
ten, utan far i stort sett finansiera
exportférluster sjélva tills vi kommer
med i EG. Nar och om vi kommer med
tar dock EG éver ev exportfinansiering
till lander utanfér unionen.

arsstimma

De till &rsstamma med Svenska Flaskpro-
ducenters Intresseférening, SFI, férsamla-
de griskottproducenterna i Margretetorps
Gastgifvaregard, Angelholm, bérjade tan-
ka pa utbyggnader nar Slakteriforbundets
ordférande Lars Elander redogjorde for
forberedelserna infor ett EG-intrade. Men
s& kom han in pa avrakningspriserna.

-Ett EG-scenario 1995 per Kilo griskott i
skr &r (berdknat efter en svensk kronkurs
pa 1:10 gentemot den danska):

Avrakningspris 11.50

Foderkostnad 4.50

Smagriskostnad 5.00

Ovrigt ca 1.70

Foderpriset ar beréknat till 1.30 - 1.40 kr
och smagrispriset 16 - 17 kr. Th kan bli 40
kr per slaktsvin.

Av smégrispriset 5.00 kr ar:

Rekryteringskostnad 0.20

Foderkostnad 2.10

Ovrigt ca 1.70

Thb per arssugga beraknas till 1 500 kr.

Med risken for en sadan kalkyl i EG-
miljo ar inte utbyggnadsmajligheterna sa
stora. Vem kommer att producera grisar i
Sverige till dessa priser? Det blev reaktio-
nen fran &nhorarna. Lars Hultstrom, Katri-
neholm, pekade t ex pa de begransningar
vi har i Sverige till tidigare avvénjning och
anvandning av hjalpmedel som antibioti-
ka. Det &r inte lika latt att oka smagrisan-
talet hdr som i Danmark.

Lars Elander menade dock att svenska
grisar inte vaxer samre an i EG och det
finns andra férdelar med svensk produk-
tion som i viss man kompenserar. Sedan
galler det for alla inom svinnaringen, fran
foderindustri, uppfodning, till slakt, att
trimma produktionen. Det méste aven in-
dustrin gora. Han namnde exempelvis
ASEASs T50-program, dér man ska halvera
tiden fran avtal till leverans och sanka
kostnaderna i motsvarande man.

-Vi far inte sdga att ndgonting &r omdojligt,
understrok Lars Elander. Det vi bestam-
mer oss for, det kommer vi att lyckas med.
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-Och vi ska ta tillvara de svenska férdelar
vi har i produktionen och utnyttja dem.
Vart goda halsolage med bl a fina salmo-
nellastatus och mojligheten att inte produ-
ceramed hjalp av antibiotika ar véasentliga
konkurrensfordelar, for att inte séga vikti-
ga trumfkort.

Granska varje riskfaktor

-Det oroar mig dock, sade Lars Elander,
att jakten pa kostnader kan ga ut éver sa-
kerheten i produktionen. De som kdper
billigt foder utomlands tar en risk som kan
kosta svensk svinproduktion stora pengar.
Det ar oerhort viktigt att importfoder kon-
trolleras med avseende pa salmonella, sé att
vi inte far in smitta i svenska besattningar.

Lars redogjorde i 6vrigt for de diskussio-
ner som pagar i olika férhandlingsrundor
om okad frihandel och som kan paverka
aven jordbruksprodukterna. Gatt, exem-
pelvis, skulle vara avslutat 1990 men pagar
fortfarande. | den frihandelsdiskussionen
ingar 80 procent av varldshandeln.

Dansk exportplanering

Stammans andre foredragshallare var Ste-
fan Persson, som gjort ett examensarbete
om hur dansk kottindustri planerar att eta-
blera sig i Sverige. Stefan arbetar nu pa
Konvex AB med marknads- och utveck-
lingsfragor. Han har sjalv gjort ett samman-
drag av sitt arbete i SLUs Fakta, som vi
hade som bilaga till Svinskotsel i nr 5/93.

-Den danska inbrytningen sker pa olika
vagar. Férutom direkt export till alla kopa-
resomvillimportera, sker marknadsforing
genom att kopa in foretag, hela eller ga in
som delégare, samt att sélja licenser. Med
hjalp av foretagskdp och licenser kan man
effektivt lansera varumérken och bestdm-
ma den danska marknadsféringens profil,
sade han.

-Det &r helt Kklart att Sverige betraktas
som ett viktigt land for dansk kottexport.

Exempel pa delagarskap ar Tulips allians
med Lithells. Varumérkeslicenser har
salts till svenska charktillverkare av Da-
nish Crowns och Steff-Houlberg.

-Varumarkeslicenser ar inget daligt satt
att gora inbrytningar pd nya marknader,
som exemelvis Sverige. Det kostar inte
mycket for licensagaren att etablera sitt
varumérke, menar Stefan Persson. Och
nar granserna dppnas sager man upp li-
censavtalet och tar over tillverkningen och
exporterar varorna direkt fran Danmark.
Det har da inte kostat en enda krona att ta
marknadsandelar!

-Det ar svart att saga i vilken takt inbryt-
ningarna sker, sger Stefan Persson. Ex-
porthinder som exempelvis salmonellade-
batt och forandringar i kronkursen paver-
kar. Nar det galler foértagskop ar de danska
foretagen inte sarskilt starka idag efter oli-
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ka motgangar. Svag ekonomi i svinpro-
duktionen har tvingat vidareforadlingsfo-
retagen att betala mycket for ravaran, vil-
ket minskat det kapital man kan gora affa-
rer med.

Arsstamman

Vid arsmotesforhandlingarna omvaldes
de ordinarie ledaméter som var i tur att
avga, Nils Arne Gunnarsson, Kvidinge,
och Anders Wiberg, Lidkoping. Ovriga i
styrelsen &r Anders Brodén, Delsbo, Jonas
Carlander, Lidkoéping, och Lars Ekblad,
Fjugesta.

Till ny suppleant i styrelsen valdes Bengt
Olof Palsson, Astorp. Lars Ekblad valdes
till ordférande dven 1994. '
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